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INTRODUCTION 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
Albrecht ZIMBURG 

Conseiller Commercial d’Autriche 

pour le Maroc et l’Afrique de l’Ouest      

 

Chers amis et partenaires de l’Autriche, 

J’ai le plaisir de vous présenter, à travers cette brochure, 

dix entreprises autrichiennes provenant de secteurs va-

riés, toutes à la recherche de partenaires commerciaux en 

Afrique de l’Ouest. 

La Section Commerciale de l’Ambassade d’Autriche repré-

sente la Chambre Économique Fédérale d’Autriche à l’in-

ternational. Sous la marque ADVANTAGE AUSTRIA, elle 

met en valeur le dynamisme, la capacité d’innovation et le 

savoir-faire de l’économie autrichienne à l’étranger. 

Les pays ouest-africains occupent une place croissante en 

tant que partenaires économiques pour les exportateurs 

autrichiens. Cette tendance se confirme dans de nombreux 

secteurs, notamment l’industrie, les infrastructures, les 

technologies numériques, la santé, la sécurité, la cons-

truction, les télécommunications et les transports. 

L’Autriche est une nation exportatrice, avec plus de 50 % 

de sa production destinée aux marchés internationaux. 

Une grande partie des entreprises autrichiennes sont des 

PME hautement spécialisées, dont la flexibilité, la fiabilité 

et la capacité d’adaptation leur permettent de se hisser 

parmi les leaders de leur secteur. 

Je vous invite à découvrir, dans les pages suivantes, l’éten-

due de l’innovation autrichienne et les opportunités de coo-

pération offertes par les entreprises participantes.  

Bien cordialement, 

 

 

 

Albrecht ZIMBURG 

Conseiller Commercial d’Autriche  

pour le Maroc et l’Afrique de l’Ouest 

L’AUTRICHE EN AFRIQUE DE L’OUEST 2025/26 

WORLD CLASS PARTNERS 
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PROTECTION ANTI-CONTREFAÇON ET NUMÉRISATION DES PRODUITS 

 

 

 

 

 

 

 

AUTHENTIC VISION GMBH 

M. Thomas WEISS – Chief Executive Officer 

Ludwig-Bieringer-Platz 1 | 5071 Wals-Siezenheim 

T +43 720 984 460 

M +43 664 545 2280 

E contact-us@authenticvision.com;                                

thomas.weiss@authenticvision.com 

W www.authenticvision.com 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

© Authentic Vision GmbH 

 

 

 

AUTHENTIC VISION accompagne depuis plus de dix 

ans des marques internationales dans la lutte contre 

la contrefaçon, la fraude et le commerce non autorisé 

sur le marché gris. 

La société propose des solutions avancées de protec-

tion anti-contrefaçon, d’authentification mobile et de 

numérisation des produits. Sa technologie repose no-

tamment sur l’Holographic Fingerprint™, une em-

preinte holographique unique permettant d’authenti-

fier instantanément un produit à l’aide d’un smart-

phone. Chaque produit peut être doté d’une identité 

numérique sécurisée, associée à un numéro de série 

et, si nécessaire, à un Digital Product Passport. Cette 

technologie permet aux fabricants, distributeurs, dé-

taillants et consommateurs finaux de vérifier rapide-

ment si un produit est authentique ou falsifié. Elle per-

met également de détecter les activités de marché 

gris grâce au suivi de géolocalisation en temps réel. 

Les solutions peuvent être intégrées directement dans 

les emballages, les étiquettes ou les processus de 

production existants. Elles sont particulièrement per-

tinentes pour les secteurs où la contrefaçon peut en-

traîner des risques importants pour la sécurité, la 

santé ou la valeur économique du produit : automo-

bile, câbles et composants électriques, lubrifiants, 

agrochimie, engrais, industrie, banque, documents sé-

curisés, spiritueux, matériaux de construction ou pro-

duits pharmaceutiques. 

AUTHENTIC VISION souhaite entrer en contact avec 

des industriels, producteurs et institutions confrontés 

à des problématiques de contrefaçon, de traçabilité, 

de protection de marque ou de sécurisation de pro-

duits à grande échelle. 

L’AUTRICHE EN AFRIQUE DE L’OUEST 2025/26 

AUTHENTIC VISION GMBH 
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TAMPONS TRADITIONNELS, SOLUTIONS DE MARQUAGE ET PRODUITS CRÉATIFS  

 

 

 

 

 

 

 

COLOP STEMPELERZEUGUNG SKOPEK GESELL-

SCHAFT M.B.H. & CO. KG 

Mme Viktoria REISINGER – Export Manager 

Dr.-Arming-Straße 5 | 4600 Wels  

T +43 7242 66104, +43 7242 66104 204 

F +43 7242 46664 

E colop@colop.com; viktoria.reisinger@colop.com 

W www.colop.com 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

© COLOP Stempelerzeugung Skopek Gesellschaft 

m.b.H. & Co. KG 

. 

 

 

COLOP compte depuis plus de 40 ans parmi les princi-

paux fabricants mondiaux de tampons modernes et de 

solutions de marquage. Avec un taux d’exportation de 

plus de 95 %, l’entreprise est présente dans plus de 

120 pays. 

L’activité principale de COLOP couvre le développe-

ment, la production et la distribution de tampons auto-

encreurs, dateurs, tampons Flash, tampons de bureau 

et tampons spéciaux, ainsi que de solutions modernes 

de personnalisation pour les usages privés et profes-

sionnels. Les produits COLOP sont reconnus pour leur 

précision, leur durabilité et leur grande facilité d’utili-

sation. 

COLOP accorde également une grande importance à la 

durabilité et à la responsabilité environnementale. Sa 

production est largement neutre en CO₂, l’entreprise 

est certifiée ISO 9001 et ISO 14001, et elle utilise de 

plus en plus de matériaux recyclables ainsi que des 

processus économes en énergie. 

Depuis quelques années, COLOP développe un deu-

xième axe d’activité autour des produits créatifs. La 

gamme COLOP Arts & Crafts comprend notamment 

des tampons créatifs, des produits pour enfants, des 

accessoires scolaires et des solutions de marquage 

personnalisées. Le produit MARKY, tampon textile 

destiné à marquer facilement les vêtements et objets 

des enfants, est devenu un article très apprécié par les 

parents, écoles, crèches et institutions pour enfants. 

En Afrique de l’Ouest, COLOP recherche de nouveaux 

partenaires de distribution, à la fois pour son activité 

traditionnelle de tampons et pour sa gamme créative 

destinée aux enfants, aux familles, aux écoles et aux 

commerces spécialisés. 

L’AUTRICHE EN AFRIQUE DE L’OUEST 2025/26 

COLOP STEMPELERZEUGUNG SKOPEK GESELLSCHAFT M.B.H. & CO. KG 

 

mailto:colop@colop.com
mailto:viktoria.reisinger@colop.com
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RÉACTIFS DE DIAGNOSTIC IN VITRO ET ÉQUIPEMENTS DE LABORATOIRE 

 

 DIALAB PRODUKTION UND VERTRIEB VON CHE-

MISCH-TECHNISCHEN PRODUKTEN UND LABORIN-

STRUMENTEN GESELLSCHAFT M.B.H.  

M. Mario ESTELIK – Export Manager 

Hondastrasse, Objekt M55 | 2351 Wr. Neudorf  

T +43 2236 660 9100 

M +43 664 79 43 493 

F +43 223 666 091 030 

E mario.estelik@dialab.at 

W www.dialab.at 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

© Dialab Produktion und Vertrieb von chemisch-

technischen Produkten und Laborinstrumenten 

Gesellschaft m.b.H.   

 

DIALAB est un producteur et distributeur autrichien de 

réactifs pour le diagnostic in vitro et d’équipements de 

laboratoire. Depuis plus de 50 ans, l’entreprise pro-

pose une large gamme de diagnostics de haute qua-

lité, destinée aux laboratoires, hôpitaux, cliniques, 

pharmacies et institutions médicales. 

Son portefeuille se répartit en deux grands domaines : 

Réactifs de diagnostic : hématologie, chimie clinique, 

immunoturbidimétrie, tests rapides DIAQUICK, ELISA, 

groupage sanguin et typage Rhésus, coagulation et fi-

brinolyse, bandes urinaires, sérologie. 

Équipements et instruments de laboratoire : analy-

seurs cliniques, photomètres, instruments ELISA, ana-

lyseurs de coagulation, analyseurs de bandes uri-

naires et appareils d’hématologie. 

Certifiée ISO 13485:2016, DIALAB exporte ses produits 

dans plus de 100 pays à travers le monde. L’entreprise 

collabore déjà avec des partenaires en Afrique du 

Nord et souhaite renforcer sa présence en Afrique 

subsaharienne, à la fois sous sa propre marque DIA-

LAB et à travers des solutions OEM. 

En Afrique de l’Ouest, DIALAB recherche des parte-

naires de distribution spécialisés dans les équipe-

ments de laboratoire, les réactifs, les consommables 

et l’instrumentation médicale, disposant idéalement 

d’un réseau établi auprès des laboratoires, hôpitaux, 

cliniques, pharmacies et institutions de santé. 

 

L’AUTRICHE EN AFRIQUE DE L’OUEST 2025/26 

DIALAB PRODUKTION UND VERTRIEB VON CHEMISCH-TECHNI-

SCHEN PRODUKTEN UND LABORINSTRUMENTEN GMBH 
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SOLUTIONS DE GRANULATION POUR L’INDUSTRIE PLASTIQUE ET LE RECYCLAGE 

 

 

 

 

 

 

 

ECON GMBH 

M. Osama EL-HENNAWI – Business Development 

Biergasse 9 | 4616 Weißkirchen 

T +43 676 840 210 225 

M UAE +971 50 160 2615 

M EGY +20 10 368 45 106 

E o.el-hennawi@econ.eu 

W www.econ.eu 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

© ECON GmbH 

 

Fondée en 1999, ECON est spécialisée dans les solu-

tions de granulation pour l’industrie plastique, le recy-

clage et la transformation de polymères. L’entreprise 

développe et fournit des équipements innovants desti-

nés à la production de granulés plastiques, de com-

pounds, de masterbatchs et de matières recyclées. 

Son savoir-faire couvre la granulation sous eau, la 

granulation à air, les systèmes de séchage, la filtration 

de matière fondue ainsi que les fours de pyrolyse pour 

le nettoyage de pièces d’extrusion, de filtres et de 

composants de lignes de production. 

Les technologies ECON peuvent être intégrées dans 

des lignes de production existantes ou de nouveaux 

projets industriels. Elles s’adressent aux recycleurs 

PET, fabricants de films plastiques, producteurs de 

masterbatchs, compounders, transformateurs de 

plastique et acteurs de la pétrochimie. 

ECON travaille également avec des entreprises inter-

nationales reconnues dans le domaine du recyclage et 

de la transformation plastique. Ses équipements sont 

utilisés dans des applications exigeantes où la fiabilité, 

la qualité des granulés et l’efficacité des processus 

jouent un rôle essentiel. 

ECON recherche des partenaires commerciaux et 

techniques disposant d’un réseau solide dans la plas-

turgie, le recyclage, l’extrusion et les équipements in-

dustriels. L’entreprise souhaite notamment identifier 

des partenaires capables d’accompagner le dévelop-

pement du marché régional et de faciliter le contact 

avec des clients industriels. 

 

 

L’AUTRICHE EN AFRIQUE DE L’OUEST 2025/26 

ECON GMBH 
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7/16 

 

COFFRAGES NEUFS ET D’OCCASION POUR LE SECTEUR DE LA CONSTRUCTION 

 

 

 

 

 

 

 

FORM-ON GMBH 

M. Roland URACH – Sales Representative 

Josef-Umdasch-Platz 1 | 3300 Amstetten  

T +43 7472 23153, +43 7472 23153 3102 

M +43 664 8883 6183 

F +43 7472 23153 3225 

E office@form-on.com; roland.urach@form-on.com 

W www.form-on.com 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Form-on marketplace - Le marché pour l'achat et     

la vente de coffrages & échafaudages d'occasion 

© FORM-ON GmbH 

FORM-ON est une entreprise internationale active 

dans l’achat et la vente de coffrages et d’échafaudages 

d’occasion ainsi que dans la fourniture de composants 

de coffrage neufs. Basée en Autriche, l’entreprise 

s’adresse aux distributeurs, négociants en matériaux 

de construction, fabricants de coffrages, sociétés de 

location et entreprises de construction. 

FORM-ON propose des composants neufs de haute 

qualité, notamment des poutrelles bois H20, des étais 

de dalle galvanisés, des panneaux trois plis et des 

panneaux de contreplaqué. L’entreprise commercia-

lise également une large gamme de coffrages et 

d’échafaudages d’occasion provenant de marques re-

connues telles que Doka, Peri, Meva, Ulma et d’autres 

fabricants internationaux. 

Grâce à son réseau mondial d’achat et de vente, à son 

stock propre et à sa marketplace digitale, FORM-ON 

offre un accès rapide, transparent et efficace à des so-

lutions de coffrage adaptées aux besoins des chan-

tiers, des revendeurs et des acteurs du bâtiment. 

L’entreprise met l’accent sur la disponibilité, la qua-

lité, la rapidité de livraison et un accompagnement 

personnalisé, également en français. Ses services in-

cluent l’appui logistique, l’organisation des inspections 

et la livraison par camion, rail ou conteneur maritime. 

FORM-ON recherche des partenaires commerciaux, 

revendeurs, sociétés de trading, loueurs de matériel, 

négociants en matériaux de construction et entre-

prises de construction, intéressés par l’achat, la re-

vente ou l’utilisation de coffrages neufs et d’occasion. 

 

L’AUTRICHE EN AFRIQUE DE L’OUEST 2025/26 

FORM-ON GMBH 

 

 

mailto:office@form-on.com
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SERVICES GLOBAUX POUR DATA CENTERS ET INFRASTRUCTURES IT 

 

 

 

 

 

 

 

NESEVO GMBH & CO. KG 

M. Nils KUBOWITSCH – Head of Marketing & Commu-

nications 

Lochauer Straße 2 |6912 Hörbranz 

T +43 5573 83181 60, +43 5573 83181 26 

E info@nesevo.com; nk@nesevo.com 

W www.nesevo.com 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

© nesevo GmbH & Co KG 

NESEVO est spécialisée dans les infrastructures IT, 

avec un focus particulier sur les Data Centers. L’en-

treprise propose un service complet à 360 degrés cou-

vrant toutes les étapes du cycle de vie des systèmes IT 

: planification, approvisionnement en matériel, logis-

tique, installation, câblage, testing, relocalisation, de-

commissioning et recyclage de matériel informatique.  

Grâce à ses propres équipes et à une présence inter-

nationale, NESEVO accompagne ses clients dans la 

mise en œuvre de projets IT complexes, avec un haut 

niveau de qualité, de transparence et de sécurité. 

L’entreprise intervient notamment dans l’installation 

de serveurs, le racking, le patching, le câblage struc-

turé cuivre et fibre optique, les tests, les mesures et la 

réception technique. 

NESEVO soutient également ses clients dans l’achat 

de matériel IT neuf ou d’occasion, la préparation de 

serveurs, les déménagements de Data Centers, les 

modifications d’infrastructures existantes ainsi que les 

services Smart Hands sur site. 

Ses clients sont principalement de grandes entre-

prises internationales, opérateurs de Data Centers, 

sociétés IT, banques, entreprises télécoms, fournis-

seurs cloud, institutions publiques, acteurs de la 

santé, de la pharmacie, du retail et de la gestion de 

données. 

NESEVO souhaite identifier des partenaires et clients 

dans les écosystèmes Data Center et IT Infrastructure. 

L’objectif est d’établir des relations commerciales du-

rables, de développer des projets pilotes et d’accom-

pagner des entreprises locales, régionales et interna-

tionales dans leurs projets d’infrastructure IT. 

 

L’AUTRICHE EN AFRIQUE DE L’OUEST 2025/26 

NESEVO GMBH & CO. KG 
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SOLUTIONS TACTIQUES POUR TECHNOLOGIES DE TÉLÉCOMMUNICATION AVANCÉES 

 

  

 

 

 

 

 

OZZYLOGIK GMBH 

M. Alessandro FOSSEMO’ – Chief Commercial Officer 

Rosenbursenstraße 2/21 | 1010 Vienne  

T +43 1 512 5009 16 

M +43 660 355 5293 

E a.fossemo@ozzylogik.com 

W www.ozzylogik.com 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

© Ozzylogik GmbH 

OZZYLOGIK est une entreprise européenne spécialisée 

dans les solutions de renseignement tactique pour ré-

seaux mobiles et technologies de télécommunication 

avancées. Ses systèmes permettent d’identifier, 

d’analyser et de localiser des terminaux mobiles dans 

des contextes opérationnels sensibles. 

Forte de nombreuses années d’expérience, OZZYLO-

GIK accompagne des forces de l’ordre, services de 

renseignement, unités militaires, services de re-

cherche et de sauvetage, ainsi que des opérateurs 

d’infrastructures critiques dans leurs missions de sé-

curité, de protection et de gestion de situations com-

plexes. 

L’entreprise propose une gamme de solutions pouvant 

être déployées sur différentes plateformes : véhicules, 

sacs à dos, drones, VTOL, motos ou dispositifs por-

tables. Ses technologies couvrent notamment l’ana-

lyse de réseaux cellulaires, la détection de stations de 

base suspectes, la localisation de terminaux mobiles, 

la sécurité des établissements pénitentiaires, la pro-

tection de frontières, la gestion de foules et l’appui aux 

opérations de recherche de personnes. Tous les pro-

duits sont développés et fabriqués en Europe. L’entre-

prise maîtrise en interne l’ensemble de la chaîne ma-

térielle et logicielle, ce qui lui permet de proposer des 

solutions intégrées, fiables et adaptées aux besoins 

spécifiques des utilisateurs institutionnels. 

OZZYLOGIK souhaite entrer en contact avec des ache-

teurs institutionnels, des organismes publics de sécu-

rité, des forces de défense, ainsi qu’avec des parte-

naires spécialisés disposant d’un accès établi aux uti-

lisateurs finaux gouvernementaux et sécuritaires. 
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OZZYLOGIK GMBH 
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ACCESSOIRES PROFESSIONNELS POUR PEINTRES, ARTISANS ET BRICOLAGE 

 

 

 

 

 

 

 

SCHULLER EH’KLAR GMBH 

M. Harald PRIKLER – Head of Communication 

Im Astenfeld 6 | 4490 St. Florian bei Linz 

T +43 7224 68200, +43 7224 68200 146 

M +43 676 3046 240 

F +43 7224 68282 

E office@schuller.eu  

W www.schuller.eu 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

© Schuller Eh’klar GmbH 

 

 

SCHULLER est une entreprise familiale autrichienne 

spécialisée depuis plus de 50 ans dans les accessoires 

pour peintres, artisans, professionnels du bâtiment et 

utilisateurs exigeants du secteur DIY. 

Le groupe compte 10 filiales, plus de 40 partenaires en 

Europe, en Asie et en Afrique, et emploie environ 280 

collaborateurs. SCHULLER est leader du marché en 

Autriche, en Hongrie et en Slovénie. 

La gamme de produits comprend notamment des pin-

ceaux, brosses, rouleaux, manchons, rubans adhésifs, 

films et matériaux de protection, cutters, lames, spa-

tules, truelles, outils pour professionnels, sprays, 

abrasifs et équipements de protection individuelle. 

L’entreprise propose des produits de qualité euro-

péenne, positionnés sur un segment de prix moyen, 

avec une attention particulière portée à la durabilité, à 

la fiabilité et à la réutilisation des produits. 

SCHULLER recherche en Afrique de l’Ouest des parte-

naires commerciaux solides pour développer la distri-

bution de ses articles et renforcer la visibilité de sa 

marque. Les partenaires idéaux sont déjà actifs dans 

les domaines des peintures, outils, matériaux de cons-

truction, fournitures pour artisans ou produits DIY, ou 

souhaitent compléter leur assortiment existant avec 

une gamme européenne professionnelle. 

L’entreprise accompagne ses partenaires par un sou-

tien marketing, des formations produits et une colla-

boration commerciale structurée. 
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SCHULLER EH‘KLAR GMBH 

 

 

mailto:office@schuller.eu
http://www.schuller.eu/


 

11/16 

 

PLATEFORMES VOIP DE CLASSE OPÉRATEUR ET COMMUNICATIONS UNIFIÉES 

 

 

 

 

 

 

 

SIPWISE GMBH 

Mme Michele JANTSCHER – Head of Sales 

Leonard-Bernstein-Straße 10 | 1220 Vienne 

T +43 1 252 1523 

M +43 660 470 8370 

E office@sipwise.com; mjantscher@sipwise.com 

W www.sipwise.com 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 
 
 
 

 
 

 

© Sipwise GmbH  

SIPWISE est un fournisseur autrichien de premier plan 

de solutions VoIP de classe opérateur et de communi-

cations unifiées pour les opérateurs télécoms, four-

nisseurs d’accès Internet, gestionnaires de réseaux et 

entreprises clientes. 

La plateforme modulaire Sipwise C5 permet de fournir 

des services vocaux évolutifs, des liaisons SIP, des 

services Cloud PBX et des infrastructures de commu-

nication virtuelles répondant à des exigences élevées 

en matière de stabilité, de sécurité et de performance. 

Les solutions SIPWISE sont utilisées comme infras-

tructure centrale pour la téléphonie fixe et les services 

de communication IP. Elles permettent aux opérateurs 

et fournisseurs de services de moderniser leurs plate-

formes existantes, de migrer depuis des systèmes 

legacy vers la VoIP, d’étendre leur portefeuille de ser-

vices et de proposer à leurs clients finaux des solu-

tions de communication fiables, évolutives et mo-

dernes. 

SIPWISE accompagne des clients de différentes 

tailles, allant d’opérateurs locaux et régionaux à de 

grands groupes télécoms. L’entreprise dispose déjà de 

références dans plusieurs pays africains et propose un 

support direct à ses clients, tout en collaborant égale-

ment avec des intégrateurs système et partenaires 

spécialisés. 

En Afrique de l’Ouest, SIPWISE recherche des opéra-

teurs télécoms, fournisseurs d’accès Internet, opéra-

teurs mobiles et fixes, câblo-opérateurs, gestionnaires 

de réseaux ainsi que des intégrateurs système souhai-

tant moderniser, virtualiser ou développer durable-

ment des plateformes de communication de classe 

opérateur. 
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SIPWISE GMBH 

 

mailto:office@sipwise.com
mailto:mjantscher@sipwise.com
http://www.sipwise.com/


 

12/16 

 

SOLUTIONS SYSTÈME POUR INFRASTRUCTURES FERROVIAIRES  

 

 

 

 

 

 

 

VOESTALPINE RAILWAY SYSTEMS GMBH 

M. Pierre PORGROULT – Managing Director / CSO 

voestalpine Railway Systems France 

Kerpelystraße 199 | A - 8700 Leoben 

310 route de Melun | F - 77610 La Houssaye en Brie  

T +43 50304 28 

M +33 7 79 24 49 38 

E railway-systems@voestalpine.com;             

pierre.porgroult@voestalpine.com 

W www.voestalpine.com/railway-systems 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

© voestalpine Railway Systems GmbH 

 

VOESTALPINE RAILWAY SYSTEMS est le premier four-

nisseur mondial de solutions système pour l’infras-

tructure ferroviaire. L’entreprise propose des pro-

duits, une logistique et des services de haute qualité 

pour les rails, les aiguillages, la signalisation, le moni-

toring et la maintenance. 

Grâce à sa compétence intégrée en matière de maté-

riaux, d’ingénierie et de production industrielle, VOES-

TALPINE RAILWAY SYSTEMS contribue à optimiser la 

performance et les coûts du cycle de vie des infras-

tructures ferroviaires. 

Son portefeuille couvre tous les types de trafic : 

grande vitesse, fret lourd, transport urbain, trafic 

mixte, réseaux industriels et infrastructures liées au 

secteur minier. Les solutions proposées permettent 

d’améliorer la disponibilité, la sécurité et la mainte-

nance des réseaux. 

Sous la promesse de marque Performance on Track®, 

VOESTALPINE RAILWAY SYSTEMS accompagne les ex-

ploitants ferroviaires, entreprises de pose de voie, 

EPC, intégrateurs, sociétés minières et autorités pu-

bliques dans le développement et la modernisation de 

leurs infrastructures. 

En Afrique de l’Ouest, l’entreprise souhaite entrer en 

contact avec des exploitants ferroviaires, sociétés mi-

nières, entreprises de construction ferroviaire, parte-

naires de maintenance, fournisseurs de signalisation 

et acteurs impliqués dans de grands projets de trans-

port, de fret et d’infrastructure. 
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OPPORTUNITÉS D’AFFAIRES –  

JE SUIS INTÉRESSÉ/E PAR UNE MISE EN RELATION AVEC : 

  AUTHENTIC VISION 
Solutions de protection anti-contrefaçon, d’authentification mo-

bile et de numérisation des produits, incluant le Digital Product 

Passport et la traçabilité sécurisée 

  COLOP 
Fabricant de tampons traditionnels, solutions de marquage et 

produits créatifs pour enfants, notamment tampons personnali-

sés, articles scolaires et accessoires Arts & Crafts 

 DIALAB 
Producteur et distributeur de réactifs pour le diagnostic in vitro, 

d’équipements de laboratoire et de solutions OEM pour labora-

toires, hôpitaux, cliniques et pharmacies 

  ECON 

Solutions innovantes de granulation des plastiques : granulation 

sous eau, granulation à air, séchage, filtration de matière fon-

due, fours de pyrolyse et équipements pour l’industrie du recy-

clage et de la transformation plastique 

  FORM-ON 
Commerce international de coffrages et échafaudages d’occa-

sion, composants de coffrage neufs, marketplace digitale et so-

lutions logistiques pour le secteur de la construction 

  NESEVO 
Services complets pour infrastructures IT et Data Centers : ap-

provisionnement matériel, logistique, installation, câblage, tes-

ting, relocalisation, smart hands et decommissioning 

  OZZYLOGIK 
Solutions européennes de renseignement tactique sur réseaux 

mobiles, localisation de terminaux et sécurité télécom pour ins-

titutions publiques, défense et infrastructures critiques 

  SCHULLER 
Accessoires professionnels pour peintres et artisans : pinceaux, 

rouleaux, rubans adhésifs, outils, cutters, abrasifs, matériaux de 

protection et équipements de sécurité 

  SIPWISE 
Plateformes VoIP de classe opérateur, SIP trunking, Cloud PBX 

et communications unifiées pour opérateurs télécoms, ISPs, câ-

blo-opérateurs et gestionnaires de réseaux 

  VOESTALPINE  
Rails, aiguillages, signalisation, monitoring et services pour in-

frastructures ferroviaires, transport urbain, fret lourd, réseaux 

industriels et projets miniers 
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FICHE-RÉPONSE | MISE EN RELATION  
 

Société : 

Nom : Fonction/Dept.  

Téléphone :   GSM :  

Fax :  Email :  

Adresse :  CP-Ville :  

Activité :  

 

 

 

 

 Recherche (produits, équipement, technologie) : 

 

 

 

 

 

INFORMATIONS 

 

 AMBASSADE D’AUTRICHE - SECTION COMMERCIALE  

BUREAU DE CASABLANCA  

M. Albrecht ZIMBURG - Conseiller Commercial         

d’Autriche pour le Maroc et l’Afrique de l’Ouest  

M. Vincent PIETSCH – Chef de Projet Senior 

45 Avenue Hassan II 

20130 Casablanca | Maroc 

T +212 522 223282, 266904 

F +212 522 221083 

E casablanca@advantageaustria.org  

W www.advantageaustria.org  
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